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【商材に関して】

1、 ターゲット顧客プロフィールを教えてください。（業種・地域を詳しく）業種：

地域：



2、 貴社のお客様が「サービス導入を検討・購入する」動機をご記入ください
※どういったお悩みをお持ちのお客様に貴社のサービスを訴求できるか（複数可）


３、現在、貴社サービスを取り巻く環境はどのような状況でしょうか。
※価格競争や品質強化、独占状態など



４、商材・サービスについてできるだけ詳しく教えてください。
※ホームページがある場合はURLもあわせて記載ください。







５、意識している競合サイトや会社名を教えてください。




※ホームページがある場合はURLもあわせて記載ください。

６、今までにどのような集客・顧客開拓手段を行ったかを教えてください。





７、貴社の実績を教えてください。
※セミナーに関することだけでなく、アピールできるものを具体的に記載ください。
　売上・顧客数、対応件数など公開できる範囲で構いません。







８、貴社商材の競合優位性（顧客が貴社を選ぶ理由）を教えてください。








９、無料オファー（無料で提供できる商品やサービス）があれば記載ください。
例）通常5,000円のセミナーを無料でご招待
　　セミナーに参加された方には小冊子をプレゼント　など







１０、お客様が貴社のサービスを「購入しない」としたら、どんな理由・条件が考えられるかを教えてください。



【セミナーに関して】

１１、セミナーのアピールポイントを教えてください。（できるだけ多く）





１２、どんな方にセミナーを受けていただきたいか、特徴を複数記載ください。





１３、セミナー参加のメリットを3つ～5つ記載ください。






１４、講師の方のプロフィール（氏名・経歴・実績）を記載ください。






１５、推薦者がいる場合はその方の情報を記載ください。






１６、セミナー開催日時・開催場所を記載ください。






１７、その他ご要望があれば記載ください。





